Societatea comerciala Amelie’s Publicity Design Srl s-a infiintat ca societate comerciala cu raspundere limitata , cu capital privat 100% cu asociat unic , functionand in conformitate cu legislatia romana aplicabila in materia societatilor comerciale . 

Obiectul de activitate principal al societatii este activitatea de publicitate – domeniul Publicitate ( cod CAEN 744 ) iar activitatea principala este activitatea de publicitate ( cod CAEN 7440 ).

In prezent Amelie’s Publicity Design Srl furnizeaza servicii de productie si creatie publicitara , tiparire materiale promotionale , realizarea si gestionarea de site-uri web , campanii publicitare pe web . 


In urma studierii previziunii financiare facuta pentru primele 3 luni de activitate ale societatii , am ajuns la concluzia ca este de preferat ca societatea sa aibe statut de microintreprindere si sa se declare platitoare de TVA . Conditiile ca societatea sa devina microintreprindere sunt indeplinite in totalitate : capital integral romanesc , sa aibe minim un angajat si o cifra de afaceri care sa nu depaseasca .................

Societate este un intermediar intre furnizorii de servicii si clientii finali. Acesta este unul dintre avantajele care conduc la succesul afacerii pe piata de publicitate din Romania , intr-cat investitia  facuta este minima , ea reducandu-se la suma de bani platita pentru infiintarea societatii ( 10 000 000 lei ) , cheltuielile lunare de adimistratie cuprind doar cheltuielile cu telefonia mobila si fixa , serviciile bancare , conexiunea la internet si cheltuilei cu transportul .

Intru-cat previziunea facuta este pe primele 3 luni de activitate ale firmei iar legea permite angajarea de personal la 3 luni dupa inceperea activitatii , nu s-au luat in calcul cheltuielile salariale pentru un angajat . 

Societatea practica un adaos comercial de maxim 30 % iar preturile practicate se afla la media celor existente pe piata . 

Fiind agentie de publicitate , societatea se bucura de reduceri acordate in general de furnizorii din domeniu publicitar intru-cat acestia prefera sa lucreze direct cu o agentie de publicitate ( care la randul ei  negociaza direct cu clientul si suporta consecintele si remediaza situatia in cazul  in care acesta este nemultumit ) decat cu  clientii directi .

ESTIMAREA VENITURILOR lunare si a CHELTUIELILOR pentru serviciile furnizate/prestate
 Veniturile obtinute in urma serviciilor  prestate si furnizate de societate :

· Realizarea/ gestionare de site-uri 

Valoare site : 400 €

Numar mediu de site-uri realizate lunar : 3

V= 400 € * 3 = 1200 €
· Tiparire materiale promotionale 

1. Fluturasi 

1.1. Model : format 99x210 cm , tipar 4+4 policromie , material folosit : hartie dubla cretata 90g/mp

     Tiraj : 1000 buc

Valoare : 0.1919 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 3

V = 1000 buc * 0.1919 € / buc *3 = 190€ *3 = 570 €

      Tiraj : 3000 buc

Valoare : 0.0658€ / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 2

V= 3000 buc * 0.0658€ / buc *2 = 198€ * 2 = 396 €

       Tiraj : 5000 buc

Valoare : 0.0405€ / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 2

V= 0.0405€ / buc * 5000 buc *2 = 202 € *2=405€

1.2. Model : : format 99x210 cm , tipar 1+2 , material folosit : hartie dubla cretata 90g/mp

      Tiraj : 1000 buc

Valoare : 0.1278 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 1

V = 1000 buc *0.1278 € / buc *1 = 127.8 €
      Tiraj : 3000 buc

Valoare : 0.0444 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 1

V = 3000 buc *0.0444 € / buc *1 = 133.2 € 

     Tiraj : 5000 buc

Valoare : 0.0276 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 1

V = 5000 buc *0.0276  € / buc *1=138 €

2. Pliante 

2.1 Model : dimensiune 99x210 inchis, 297x210 deschis , 2 biguri pliate in el . Tipar 4+4 . Material MPM 135 g/mp

Tiraj : 2000 buc

Valoare : 0.1571 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 2

V = 2000 buc * 0.1571 € / buc *2 = 314.2€ *2 = 628.4 €

Tiraj : 3000 buc

Valoare : 0.1095 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 2

V = 3000 buc * 0.1095€ / buc *2 = 328.5€ *2 = 657 €

Tiraj : 5000 buc

Valoare : 0.0749 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 1

V = 5000 buc * 0.0749 € / buc *1 = 374.5€ *1 = 374.5 €

· Alte materiale de productie publicitara (CD-uri Multimedia , panouri publicitare forex)
Valoare totala : 500€

· Reclama spatii publicitare 

1. Radio 

Valoare : 3800€ 

2. Publicatii  reviste 

Valoare : 3600€
· Contracte tip BARTER

In urma intermedierii unui contract de tip barter agentia obtine un spatiu publicitar in valoare de 1000€  , cu drept de comercializare catre clientii agentiei sau folosirea acestuia pentru promovarea proprie .

Valoare : 1000 €
Total Venituri obtinute : 13 350 €

Cheltuielile aferente serviciilor prestate si furnizate de societate 

· Realizarea/ gestionare de site-uri 

Caz I. 

Pentru realizare de site-uri web , firma colaboreaza cu o persoana fizica ( care nu este persoana fizica autorizata , ) neplatitoare de TVA . Avantajul acestei colaborari il constituie raportul pret –calitate excelent . Insa dezavantajul este ca firma nu poate justifica ( si implicit sa se scada pe cheltuieli pentru a diminua impozitul de plata datorat al bugetul de stat ) cu suma ceruta pentru presatia facuta .

Valoare site : 50 €

Numar mediu de site-uri realizate lunar : 3

V= 50 € * 3 = 150 €
Caz II. 

Pentru realizare de site-uri web , firma colaboreaza cu o societate , persoana juridica , platitaore de TVA .

Valoare site : 300 €

Numar mediu de site-uri realizate lunar : 3

V= 300 € * 3 = 900 €
Caz III. 

Pentru realizare de site-uri web , firma colaboreaza cu o societate , persoana juridica , dar    care nu este platitaore de TVA . 

Valoare site : 300 €

Numar mediu de site-uri realizate lunar : 3

V= 300 € * 3 = 900 €
· Tiparire materiale promotionale 

1. Fluturasi 

1.1. Model : format 99x210 cm , tipar 4+4 policromie , material folosit : hartie dubla cretata 90g/mp

     Tiraj : 1000 buc

Valoare : 0.158 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 3

V = 1000 buc * 0.158 € / buc *3 = 158€ *3 = 474 €

      Tiraj : 3000 buc

Valoare : 0.04606€ / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 2

V= 3000 buc * : 0.04606€ / buc *2 = 138€ * 2 = 276 €

       Tiraj : 5000 buc

Valoare : 0.0283€ / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 2

V= 0.0283€ / buc * 5000 buc *2 = 141.5 € *2=283€

1.2. Model : : format 99x210 cm , tipar 1+2 , material folosit : hartie dubla cretata 90g/mp

      Tiraj : 1000 buc

Valoare : 0.08946 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 1

V = 1000 buc *0.08946 € / buc *1 = 89.46 €
      Tiraj : 3000 buc

Valoare : 0.03108 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 1

V = 3000 buc *0.03108 € / buc *1 = 93.24€ 

     Tiraj : 5000 buc

Valoare : 0.01932 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 1

V = 5000 buc *0.01932 € / buc *1=96.6 €

2. Pliante 

2.1 Model : dimensiune 99x210 inchis, 297x210 deschis , 2 biguri pliate in el . Tipar 4+4 . Material MPM 135 g/mp

Tiraj : 2000 buc

Valoare : 0.10997 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 2

V = 2000 buc * 0.10997 € / buc *2 = 219€ *2 = 440€

Tiraj : 3000 buc

Valoare : 0.07665 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 2

V = 3000 buc * 0.07665 € / buc *2 = 230€ *2 = 460€

Tiraj : 5000 buc

Valoare : 0.05243 € / buc

Numar mediu de comenzi lunare : 1

V = 5000 buc *0.05243  € / buc *1 = 262* 1 = 262€

· Alte materiale de productie publicitara (CD-uri Multimedia , panouri publicitare forex)
Valoare totala : 250€

· Reclama spatii publicitare 

1. Radio 

Valoare : 3400€ 

2. Publicatii  reviste 

Valoare : 3000€
· Contracte tip BARTER

Cheltuielile aferenta intermedierii contractul de Barter se regasesc in cheltuilelie generale de administratie . 

· Cheltuieli administrative 

Cheltuieli cu serviciile bancare : 25 €

Cheltuieli telefonie mobila si fixa : 200$=150€

Cheltuieli de transport : 25 €

Total cheltuieli de administratie =200€

· Achizitii mobilier si calculatoare ( Achzitii ce se vor efectua pe parcursul celor 3 luni )

Ch. Aferente achizitiei de mobilier : 1500€

Ch aferente achizitiei a 2 calculatoare : 1500 €

Alte cheltuieli : 1500 €
Total cheltuieli /luna = 4500 :3 = 1500€ 

NOTA : Intr-cat « inteligenta in afaceri nu se pedepseste «  , in urma studierii previziunii financiare facute si analizei asupra obligatiilor fiscale datorate statului , societate decide achizitionarea de mobilier si utilaje necesare in suma de 1500€ /luna pentru a diminua astfel impozitul de plata la bugetul statului . Precizez ca achizitiile sunt facute cu documente justificative .In determinarea profitului net real obtinut de societate ,  aceste cheltuieli nu sunt luate in calcul ,fiind evidentiate distinct ! 
TOTAL Cheltuieli : Caz I . 9354 € + 1500 €



         Caz II : 10 254 € + 1500 € 

                                 Caz III : 10 254 € + 1500 €
Modul de stabilire a pretului de vanzare pentru serviciile prestate .

· Realizarea/ gestionare de site-uri 

In stabilirea preturilor pentru toate serviciile furnizate sau prestate s-a avut in vedere pretul practicat de furnizor in cazul in care acesta ar oferi in mod direct clientului  diferitele servicii .

In  cazul realizarii de site-uri web profesionale pretul mediu pe piata se situeaza la 400€ ( unde raportul pret calitate este favorabil ) . Colaboratorul societatii este persoana fizica  de aceea practica preturi sub nivelul pietei . Societatile specializate pe acest obiect de activitate acorda agentiilor de publicitate un discount de max 25% . In acest caz societatea practica un adaos comercial de 25% din pretul de achizitie . 

In urma analizei previziunilor facute s-a concluzionat ca colaborarea cu societati neplatitoare de TVA diminueaza considerabil profitul societatii .

· Tiparire materiale promotionale 

In general tipografiile acorda o reducere de maxim 15% agentiilor de publicitate  la care se adauga discountul in functie de tirajele comandate :5% pt o cantiatea >6000 buc .

In acesta caz societatea practica un adaos comercial de 15% din pretul de achizitie pentru a se mentine astfel un echilibru intre pretul oferit de tipografie direct clientului si pretul practicat de agentie .  

· Reclama spatii publicitare 

Pentru reclamele radio  , societate obtine o reducere la pachetele prezente de max 25%. Intru-cat nu exista fair-paly pe acesta piata , agentia se vede nevoita sa practice un adaos comercial minim : 12%  , pentru ca in conditiile in care clientul poate obtine direct de la radio o reducere de max 10% , acesta poate opta pentru achizitia directa de la radio , daca adaosul agentiei este prea mare si astfel pretul practicat depaseste pretul oferit de radio cu reducerea de 10% . 

Pentru spatiile publicitare in reviste ( gen Sapte seri , B24 Fun ) agentia are o reducere de 25% . Aici putem avea un adaos comercial de pana la 20% . 

· Contracte tip BARTER

Intermedierea contractelor de tip Barter poate aduce numeroase avantaje societatii , intru-cat in urma unei astfel de intemedieri se pot obtine diferite servicii in folosul agentiei . De exemplu in urma intermedierii unui spatiu de publicitate intr-o revista mondena  pentru o agentie de taximetre , agentia de publicitate obtine spatiu publicitar in revista in valoare de 1000 € si bonuri de calatorie cu taxiul in suma de 100€ .
Cazul I .  Firma are statut de microintreprindere . 

Impozitul pe profit : 1.5 % ( CA – TVA )

I.1. Studiu de caz atunci cand societatea colaboreaza pentru realizare de site-uri cu o persoana fizica si decide comercializarea avantajelor obtinute in urma intermedierii contractului Barter.

Impozitul pe profit : 1.5 % (CA – TVA )

Total Venituri = 12530€ + 1000 €( valoare barter ) = 13 530 €
Total chelt. = 9354 € + 200€ + 1500 € = 9 554 € + 1500 €

Obligatii fiscale aferente :
Impozit pe profit : 13 530 € * 1.5 % = 203€

TVAd = 11054€ * 19% = 2100 €

TVA c = 13 530 * 19% = 2571 €
TVA plata = 2571 € - 2100 € = 471€
Total obligatii datorate statului : 203€ +471€ = 674€ 

Profitul net = 13 530 € - 9 554 €- 150€ ( ch aferenta site-ului ) - 674€ = 3152 €
Nota : Cheltuielile pentru site-urile web nu sunt inregistrate in contabilitate , intru-cat nu exista documente justificative ( furnizorul fiind o persoana fizica ) , insa suma este platita din profitul net al societatii. Desi la prima vedere ar putea constitui un dezavantaj colaborarea cu o persoana fizica , analizand profitul real obtinut la Caz 1.1.  si 1.3  se poate observa ca profitul in primul caz este mai mare.

I.2. Studiu de caz atunci cand societatea colaboreaza pentru realizare de site-uri cu o persoana fizica si decide  sa nu comercializeze avantajelor obtinute in urma intermedierii contractului Barter . 

Impozitul pe profit : 1.5 % (CA – TVA )

Total Venituri = 12530€ 

Total chelt. = 9354 € + 200€ + 1500 € = 9 554 € + 1500 €

Obligatii fiscale aferente :
Impozit pe profit : 12 530 € * 1.5 % = 187.95€

TVAd = 11054€ * 19% = 2100.26 €

TVA c = 12 530 * 19% = 2380.7 €
TVA plata = 2380.7 € - 2100.26 € = 280.44€
Total obligatii datorate statului : 187.95€ +280.44€ = 468.39€ 

Profitul net = 12 530 € - 9 554 €- 150€ ( ch aferenta site-ului ) – 468.39€ = 2357.6 €

Nota : desi obligatiile fiscale datorate la bugetul de stat scad semnificativ , aproape la jumatate , totusi profitul agentului economic se diminueaza pentru ca el practica necomercializand avantejele obtinute de pe urma contractului Barter  ( 1000€ ) isi diminueaza profitul cu 795 € ( 1000€- toatal impozite aferente ) 

I.3 Studiu de caz atunci cand societatea colaboreaza pentru realizare de site-uri cu o persoana juridica , platitoare de TVA si decide sa comercializeze avantajelor obtinute in urma intermedierii contractului Barter . 

Impozitul pe profit : 1.5 % (CA – TVA )

Total Venituri = 12530€ + 1000 €( valoare barter ) = 13 530 €
Total chelt. = 10254 € + 200€ + 1500 € = 10 454 € + 1500 €

Obligatii fiscale aferente :
Impozit pe profit : 13 530 € * 1.5 % = 202.95€

TVAd = 11954€ * 19% = 2271.26 €

TVA c = 13 530 * 19% = 2570.7 €
TVA plata = 2571 € - 2100 € = 299.44€
Total obligatii datorate statului : 202.95€ +299.44€ = 502.39€ 

Profitul net = 13 530 € - 10454 €-– 502.39€ = 2573.61 €
I.4. Studiu de caz atunci cand societatea colaboreaza pentru realizare de site-uri cu o persoana juridica , neplatitoare de TVA si decide sa comercializeze avantajelor obtinute in urma intermedierii contractului Barter . 

Impozitul pe profit : 1.5 % (CA – TVA )

Total Venituri = 12530€ + 1000 €( valoare barter ) = 13 530 €
Total chelt. = 9354 € + 900€ +   200€ + 1500 € = 9554€ + 900 € + 1500 €

Obligatii fiscale aferente :
Impozit pe profit : 13 530 € * 1.5 % = 202.95€

TVAd = 11054€ * 19% = 2100.26 €

TVA c = 13 530 * 19% = 2570.7 €
TVA plata = 2570.7 € - 2100.26  € = 470.44€
Total obligatii datorate statului : 202.95€ +470.44€ = 673.39€ 

Profitul net = 13 530 € - 10454 €-– 673.39€ = 2402.61 €
CAZ II . Firma are statut de macrointreprindere
II.1. Studiu de caz atunci cand societatea colaboreaza pentru realizare de site-uri cu o persoana fizica si decide comercializarea avantajelor obtinute in urma intermedierii contractului Barter.

Impozitul pe profit : 25 % ( V – Ch )

Total Venituri = 12530€ + 1000 €( valoare barter ) = 13 530 €
Total chelt. = 9354 € + 200€ + 1500 € = 9 554 € + 1500 €

V- CH = 13 530 € - 11054 € = 2476€

Obligatii fiscale aferente :
Impozit pe profit : 2476€ * .25 % = 619€

TVAd = 11054€ * 19% = 2100 €

TVA c = 13 530 * 19% = 2571 €
TVA plata = 2571 € - 2100 € = 471€
Total obligatii datorate statului : 619€ +471€ = 1090€ 

Profitul net = 13 530 € - 9 554 €- 150€ ( ch aferenta site-ului ) - 1090€ = 2062 €
II.2. Studiu de caz atunci cand societatea colaboreaza pentru realizare de site-uri cu o persoana fizica si decide  sa nu comercializeze avantajelor obtinute in urma intermedierii contractului Barter . 

Impozitul pe profit : 25 % ( V – Ch )

Total Venituri = 12530€ 

Total chelt. = 9354 € + 200€ + 1500 € = 9 554 € + 1500 €

V- CH = 12 530 € - 11054 € = 1476€

Obligatii fiscale aferente :
Impozit pe profit : 1476 € * 25 % = 369€

TVAd = 11054€ * 19% = 2100.26 €

TVA c = 12 530 * 19% = 2380.7 €
TVA plata = 2380.7 € - 2100.26 € = 280.44€
Total obligatii datorate statului : 369€ +280.44€ = 649.44€ 

Profitul net = 12 530 € - 9 554 €- 150€ ( ch aferenta site-ului ) – 649.44€ = 2176.56 €

II.3 Studiu de caz atunci cand societatea colaboreaza pentru realizare de site-uri cu o persoana juridica , platitoare de TVA si decide sa comercializeze avantajelor obtinute in urma intermedierii contractului Barter . 

Impozitul pe profit : 25 % ( V – Ch )

Total Venituri = 12530€ + 1000 €( valoare barter ) = 13 530 €
Total chelt. = 10254 € + 200€ + 1500 € = 10 454 € + 1500 €

V- CH = 13 530 € - 11954 € = 1576€

Obligatii fiscale aferente :
Impozit pe profit : 1576 € * 25 % = 394€

TVAd = 11954€ * 19% = 2271.26 €

TVA c = 13 530 * 19% = 2570.7 €
TVA plata = 2571 € - 2100 € = 299.44€
Total obligatii datorate statului : 394€ +299.44€ = 693.44€ 

Profitul net = 13 530 € - 10454 €-– 693.44€ = 2382.56 €
II.4. Studiu de caz atunci cand societatea colaboreaza pentru realizare de site-uri cu o persoana juridica , neplatitoare de TVA si decide sa comercializeze avantajelor obtinute in urma intermedierii contractului Barter . 

Impozitul pe profit : 25 % ( V – Ch )

Total Venituri = 12530€ + 1000 €( valoare barter ) = 13 530 €
Total chelt. = 9354 € + 900€ +   200€ + 1500 € = 9554€ + 900 € + 1500 €

V- CH = 13 530 € - 11954 € = 1576€

Obligatii fiscale aferente :
Impozit pe profit : 1576 € * 25 % = 394€

TVAd = 11054€ * 19% = 2100.26 €

TVA c = 13 530 * 19% = 2570.7 €
TVA plata = 2570.7 € - 2100.26  € = 470.44€
Total obligatii datorate statului : 394€ +470.44€ = 864.44€ 

Profitul net = 13 530 € - 10454 €-– 864.44€ = 2211.56 €
CONCLUZII :

In urma studiului efectuat s-a concluzionat :

·  In cazul in care societatea ar functiona ca microintreprindere colaborarea cu persoane juridice neplatitoare de TVA  nu este benefica pentru societate  , obligatiile fiscale fiind mai mari in acest caz cu 171€ (673.39€  - 502.39€ = 171€ ) (, ceea ce diminueaza profitul net real cu 171 € . ) in comparatie cu un colaborator persoana fizica platitoare de TVA .

· Solutia optima este ca societatea sa aibe statut de microintreprindere si sa colaboreze cu persoane fizice ( in cazul realizarii de site-uri web )  , lunad in calcul posibiltatea comercializarii contractelor de tip Barter , de pe urma carora ar obtine profit , desi aparent obligatia fiscala datorata la bugetul de stat este vizibil mai mare .

· Optarea pentru statutul de macroniterprindere  ar  duce la diminurea  profitului net cu 7.95% . Avem 2 situatii : in cazul in care societatea are ca furnizori numai persoane juridice ( platitoare sau neplatitoare de TVA ) statutul de microintreprindere este cel favorabil si poate lua in considerare pentru viitor  , ca trecerea  de la microintrprindere la macrointreprindere nu i-ar diminua veniturile foarte mult , decat cu 7.95% . In cazul in care printre furnizorii societati se afla persoane fizice ( caz in care cheltuielile nu pot fi justificate in contabilitate  , ceea ce inseamna ca diferenta dintre V-Ch va fi  mai mare , iar impozitul pe profit calculat la aceasta diferenta va creste si el ) nu este favorabil sa aibe statut de macrointreprindere .

O AFACERE  DE SUCCES

STUDIU DE CAZ PENTRU  SC AMELIE’S PUBLICITY DESIGN   SRL
